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-zhavte se konkurence .

-prodavejte za vice penéz
-budte pro klienty a zakazniky neodolatelni

www.mamplno.cz

Uz se vam nechce presvédCovat klienty a zakazniky, proc jste lepSi nez vase
konkurence? Mné se upfimné nechtélo nikdy.

A pravé proto vzdy pro nase sluzby a produkty vytvafime tzv._neodolatelné
nabidky.

Skvéla, Spickova nabidka ma tyto vyhody:

-nema konkurenci. Vétsina lidi je v byznysu prodeji produktu. Prodavaiji
marketingové sluzby, stfih videi, masaze, auta, vino. Pokud mate svoji vlastni
nabidku, v o€ich klientl a zakaznik(l se nezafadite mezi prodejce produktu a sluzeb.
Nebudete mit konkurenci!

-dobra nabidka vam vydrzi nékolik let-mnohym az desitky

-budete hrat konecné svoji vlastni hru



Hrajte vlastni hru!

s

d
A |
o
‘. N

Pokud se vam tato predstava libi, pokracCujte dale...

Jak tedy vytvorit neodolatelnou nabidku pro svoji sluzbu/produkt?

Jaky je vytouzeny vysledek vaseho zakaznikal/klienta?

Pokud chcete vytvofit neodolatelnou nabidku, musite nejdfive zjistit vytouzeny
vysledek vaseho klienta.

VytouzZeny vysledek vaseho klienta zjistite tak, Zze se zeptate bud sami sebe nebo
primo klienta, pro¢ by danou sluzbu chtél/co ve skuteCnosti chce. Dilezité je, se
zeptat vickrat nez jednou, protoze obvykle prvni odpovéd neni ta spravna!!

Priklady:

-Jste kadefnice. Mozna si myslite, Ze vytouzeny vysledek vasich klientek je mit
hezky uces. Ve skutecnosti ale nejde o uces. Cilem a vysledkem klientky je to, ze se
bude citit sebevédomé. Takze v tomto pfipadé neprodavame uces, ale sebevédomi.



Jste kadernice?
Neprodavate hezké vlasy, ale
sebevédomi.

-Délate reklamy na Facebooku. Mozna si myslite, Ze vytouzenym vysledkem vasich
klientd je mit hezkou a funkéni reklamu. Ve skute€nosti je vytouzenym vysledkem
klienta, aby vydélal vice penéz nez ted. Idealné co nejvice.

Jste marketak?
Neprodavate reklamy, ale to Ze
klienti vydélaji vice penéz nez
= ted.




Napriklad: Nabizite lidem, jak automatizovat svoje podnikani.

Pro¢ to klient muze chtit? Odpovéd by mohla znit, Zze chce byt efektivnéjsi. Ale vy
se musite znovu zeptat proC€ chce byt efektivni? Protoze chce vice €asu. Pro€ chce
vice Casu? Odpovéd muze znit-chci se citit svobodnéji.

Takze ultimatni vysledek by v tomto pfipadé mohl byt, Ze se chce klient citit
svobodnéji.

Ultimatni vysledek=citit se svobodnéji.

Travit ¢as s rodinou.
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Chce pracovat efektivné. Chce mit vice Casu.

Proc to klient chce?/co chce klient doopravdy?
Vase sluzba-automatizace v podnikani

Dalsi priklad: Prodavate meditace pro zeny na zvySeni sebevédomi.

Proc€ to klientka maze chtit? Protoze chce mit vétsi sebevédomi. Pro€ chce mit vétsi
sebevédomi? Aby se sama se sebou citila Iépe. Pro€ se chce sama se sebou citit
lépe? Aby lidi kolem ni vnimali, Ze je silna a sebevédoma Zena a proto se k ni
chovali jako k silné a sebevédomé Zené.

Ultimatni vysledek: Klientka chce, aby se k ni lidé chovali jako k silné a
sebevédomé zené.

Dilci vysledky patii k vytouzenému vysledku

Pokud budete chtit opravdu skvélou nabidku pro vase klienty a zakazniky,
zakomponujte do nabidky také dilCi vysledky.
Dilci vysledek jsou mensi vysledky pro klienty, po kterych touzi.

Napfriklad: Pokud chce klient automatizovat svoje podnikani.
Jeho ultimatnim vysledkem muaze byt, Ze se chce citit svobodnéji.



Dil€imi vysledky jsou: Bude mit vice ¢asu pro sebe, svoje konicky a rodinu.
Bude podnikat efektivné.

Nebude muset najimat dalSi asistentku.

UsSetfi penize diky automatizacim.

Bude si vice uzivat Zivota.

Pokud prodavate meditace pro Zeny na vyssi sebevédomi. Ultimatnim
vysledkem je, ze chce, aby se k ni lidé chovali jako k sebevédomé a silné
Zeneé.

Dil¢i vysledky mohou byt: Bude se citit odpocCaté. Bude se mit vice rada.

Konecné si udéla ¢as sama pro sebe. Bude v zivoté klidn&jSi a vyrovnangjsi.

Sestrojeni neodolatelné nabidky za pomoci vytouzeného vysledku
zakaznika.

O tom, jaka bude vaSe nabidka rozhodujete jenom vy sami. Pokud vytvofite
opravdu neodolatelnou nabidku, nebudete mit konkurenci.

Nezapomernte také na to, ze neprodavate produkt nebo sluzbu, ale vytouzeny
vysledek vasich klientl a zakaznik.

Jak vypada neodolatelna nabidka?

Priklad:
Automatizace v podnikani

Pokud se ve svém podnikani chcete citit daleko svobodnéji nez ted a citite,
Ze potrebujete pro sebe vice Casu a jediné co vam k tomu chybi je
automatizovat ¢innosti, které neustale opakujete, néco pro vas mame.

Mame pro vas néco, co vam pomuze zit svobodnéji a vydélavat vice penéz a
také:

Mit daleko vice €asu pro vasi rodinu a konicky.

Podnikat efektivné.

Usetfit penize.

Vice si uzivat zivota.



Nebudete muset najimat dalSi asistentku.

Priklad:
Prodej meditaci pro zeny ke zvySeni sebeveédomi.

Pokud jste Zena a chcete, aby se k vam lidé chovali jako k sebevédomeé a
silné Zené a takto s vami i jednali, néco pro vas mame.

Mame pro vas néco, diky ¢emu se muzete:
Citit odpocaté.

Mit se rada.

Mit Cas sama pro sebe.

Citit se klidné a vyrovnané.

Co tedy prodavate?

Neprodavate produkt, ani kurz, ani Skoleni, ale musite se soustfedit na
vytouzeny vysledek vaseho klienta/zakaznika.

Cim vice dilgich vysledk( do vasi nabidky zakomponujete, tim bude vasi
nabidka atraktivngjsi.

Musite ménit svoje produkty?

Ne!!! A v tom je kouzlo! ProtoZe se svymi produkty nemusite délat absolutné
nic a presto diky neodolatelné nabidce vydélavat xnasobné vice penéz!

Muzete pofad prodavat ty stejné produkty jako doted, jediné co udélate je, ze
zménite svoji nabidku=to, jakym zplsobem prodavate lidem svuj
produkt/sluzbu.



Extrémni vyhody neodolatelné nabidky:

Pokud mate svoji neodolatelnou nabidku, tak:

Muzete prodavat svoje sluzby a produkty draz.

Lidé budou z vaSich produktl a sluzeb nadseni.

Nebudou vas porovnavat s konkurenci, ktera prodava produkt.
Nebudete se muset hadat o cenu.

Prodej vytouzeného vysledku ma mnohem vétSi hodnotu na trhu:

Pokud prodavate produkt musite fesit také cenu a konkurenci.
Pokud prodavate vytouzeny vysledek klienta, mizete prodavat to stejné za
mnohonasobné vice penéz.

Prodej produktu Prodej vytouzeného vysledku

Prodadvam to, Ze se k Zzené budou lidé chovat
jako k silné a sebevédomé. Budou si ji vice
vazit.
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Proddvam meditace pro zZeny na zleps$eni
sebevédomi.

www.mamplno.cz
info@mamplno.cz
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